
Fra compliance til forretningsværdi
Gør din produktionsdata til præcise, produktspecifikke klimaaftryk
og skab en ny ordrevinder.

Plastindustrien – Klimadata som konkurrencefordel
29. oktober 2025
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Hvor mange oplever, at arbejdet med klimadata stadig føles mere som en 
byrde end som en konkurrencefordel?

Hvor mange af jer bliver mødt af krav om klimadata fra kunder?
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Mikkel Hylleberg Sørensen

Produktionsingeniør og opvokset i en familiedrevet stålproduktion.  

Co-founder & CEO – Quantified Impacts ApS

Vores mission er at få vores platformsbrugere til at gå Beyond Compliance.
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Peter Michael Haugvik

Produktionsingeniør, HD-ØP,  knapt 20 år i Plastbranchen

Ejer & CEO – PMH Plast ApS

PMH Plast tilbyder private slutkundevirksomheder og danske partnere 

ekstrudering af kundespecifikke emner i termoplast.



Hvorfor kan klimadata opleves som en byrde?
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Manuelle processer og 
utallige forskellige excel-ark.

E-mail-kaos på tværs af 
værdikæden – og internt.

Transparens er balancen mellem 
åbenhed og fortrolighed.
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Hvordan vender vi compliance fra byrde til værdi?
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Vi skal bruge den data, vi allerede har – 
automatisk og intelligent!

Vi skal se data som en del af produktet og 
den værdi, vi leverer – ikke bare som et 
krav.

Vi skal bygge leverandørnetværk, der effektivt 
deler og holder data opdateret – ikke e-mails.

Klimadata på produktniveau er nøglen til 
præcise klimaregnskaber – det kan føles som 
en byrde, men skal blive en konkurrencefordel.
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Forbind og strukturer jeres eksisterende 
data - så den bliver lettere at tilgå og 
arbejde med.

Dataindsamling
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Forbind og strukturer jeres eksisterende 
data – så den bliver lettere at tilgå og 
arbejde med.

Dataindsamling

Brug den leverandørspecifikke data, I 
har, og supplér med generisk data, 
hvor det endnu mangler.
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PMH Plast ApS

Vi har i alle vores processer en åben og tillidsfuld 

tilgang med inddragelse af relevant viden og 

fokus på bæredygtighed, så kundernes ønsker og 

behov opfyldes.

• Underleverandør inden for ekstrudering af 

termoplast

• Kunder inden for alle brancher

• Fleksibel

• Åben

• Kundernes behov

Grundlagt i 2014 9 kollegaer
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Drivkraften for at starte

Hvorfor
• Hjælpe en Dansk startup og selv blive klogere og dygtigere

• Beregninger, kvalitetssikring og sikring af resultat er eksternt

• På forkant med det som kommer (kunder og kundernes kunder)

• Tilbyde mere end bare et emne i plast

Hvordan/tilgangen
• KOM I GANG ☺

• Det behøver og skal ikke være en kæmpe opgave at komme i gang

• Tag de pragmatiske beslutninger, kom i gang

• Løbende udvikling og løbende forbedringer af præcision

Forløbet
• Brugt eksisterende data og struktur

• Udvikling af platform (QI)

• Import og export af data

• God dialog og hjælp begge veje (QI og PMH)

• Åben og ærlig kommunikation (QI og PMH)
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Datadrevene beslutninger

Udvid den leverandørspecifikke data – 
og bind værdikæden sammen digitalt.

Forbind og strukturer jeres eksisterende 
data – så den bliver lettere at tilgå og 
arbejde med.

Brug den leverandørspecifikke data, I har, 
og supplér med generisk data, hvor det 
endnu mangler.
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Datadrevene beslutninger

Forbind og strukturer jeres eksisterende 
data – så den bliver lettere at tilgå og 
arbejde med.

Brug den leverandørspecifikke data, I har, 
og supplér med generisk data, hvor det 
endnu mangler.

Skab forbedringer drevet af data – i 
stedet for at bruge tiden på compliance.

Udvid den leverandørspecifikke data – og 
bind værdikæden sammen digitalt.
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Next steps PMH Plast

• Dialog med vores kunder om deres behov

• Klimadata på vores salgsfakturaer

• Integration med ERP.

• Videreudvikling → præcision og transparens

• Videre samarbejde med QI og deres nye tiltag.

Spørgsmål – Fremvisning – Inspiration 

+45 2615 7100

peter@pmhplast.dk
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Fra compliance til konkurrencefordel 
Interne processer og data Generiske emissionsfaktorer Specifikke emissionsfaktorer 

og forbrugsdata
Tag datadrevne beslutninger
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Datakvalitet & tilgængelighed 

Compliance

Miljø certifikater

Datadrevet udvikling

Datapræcision i værdikæden

Scope 3

Intern datareview



Hvis du har spørgsmål, så tøv ikke med at hive fat i os. 

Mikkel Hylleberg Sørensen

+45 40 27 71 24

mhb@quantifiedimpacts.com

Gl. Køge Landevej 55, DK 2500 Valby          CVR: 43522086           Tel +45 27 13 61 35          contact@quantifiedimpacts.com          www.quantifiedimpacts.com

Tak!

Peter Michael Haugvik

+45 26 15 71 00

peter@pmhplast.dk

mailto:contact@quantifiedimpacts.com
http://www.quantifiedimpacts.com/
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