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Praktisk case: 

Uni-Technology A/S er en
Klimaklar Produktionsvirksomhed

• Hvorfor gik vi i gang?

• Hvordan gjorde vi?

• Hvad opnåede vi?

• Hvad er næste skridt?

• Hvad lærte vi?

• Hvad er vores nye strategi?
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Uni-Technology A/S
Uni-Technology Stensved A/S

Vi skaber præcisionsværktøjer med 
fokus på miljøet.

Værktøjsfremstilling
Service og vedligeholdelse
Præcisionsmåling
3D print og prototyper



En god mulighed
”Vi har længe talt om, at vi ønsker at gøre 
en indsats for miljøet med den måde, vi 
driver vores virksomhed på.

Mange kunder forventer, at vi har en aktiv 
miljøstrategi, og nogle få er endog 
begyndt at forlange det.

Vi tror også på, at vi bliver en mere 
attraktiv arbejdsplads, der får lettere ved 
at tiltrække nye medarbejdere.

Endelig er det sund fornuft og god 
økonomi at få gjort noget ved fx vores 
energiforbrug, som er en af de tunge 
omkostningsposter i vores regnskab.”

Kenneth Westergaard
Ejer og direktør, Uni-Technology

April 2022
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Sådan gjorde vi?

• Lærings- og rådgivningsforløb der tilbydes af DI og Industriens 
Fond til alle produktionsvirksomheder i DK

• Understøtter Klimapartnerskabet for Produktionsvirksomheder 
(… blive verdens første klimaneutrale produktionsindustri…)
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https://www.danskindustri.dk/klimaklar-produktionsvirksomhed


Lærings- og 
rådgivningsplatform
• Gennemgang og guide via 6 online moduler

• Digitaliseret udgave af det forløb, vi var igennem
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Stairway to heaven

Skaffe 
viden

Dataind-
samling og 
kategori-
sering

Klimakom-
passet

CO2-
regnskab

Hotspot 
analyse, 
muligheder

Reduktion 
og 
besparelser

Kommu-
nikation og 
synlighed
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Sådan gjorde vi?

Skaffe viden
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Sådan gjorde vi?

Dataindsamling og kategorisering
Alle leverancer fra ALLE leverandører genererer et aftryk
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Sådan gjorde vi?

Beregningsmodel

• Online system - indtaste data - forskellige kategorier

• GHG protokollens scopes og kategorier

• Indbyggede vejledninger

• Nemt at bruge, hvis man har styr på sine data

• Integreret CO2 beregner

• Mulighed for scenarie-analyser – hvad nu hvis?

• Rapport

• Ingen anbefalinger eller rådgivning
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https://klimakompasset.dk/klimakompasset/


Hvordan gjorde vi?

CO2-regnskabet og hotspotanalyse
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Hvad har vi opnået?

• Viden om bæredygtighed, miljøbevidsthed og miljømålsætning

• CO2-regnskab

• Miljørapport

• SBTi

• Verdensmålene

• SMV:Grøn

• Energigennemgang → idékatalog til energi- og CO2-besparelser

• Netværk og dialog med andre virksomheder

• Synlighed, markedsføring

….og så har det sat skub i forretningsudvikling →
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Læring og gode råd

• Gå i gang – det er ikke så svært, men det tager tid

• Dedikerede, fokuserede ressourcer

• Skaffe viden

• Ræk ud efter hjælp, rådgivning

• Der findes besparelsesmuligheder både i CO2e og økonomi

• Involver ledelsen og resten af organisationen

• Gå i dialog med jeres leverandører
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Langt det største potentiale for ALLE ligger i 
scope 3, men husk også at arbejde med scope 
1 og 2 – også for troværdighedens skyld



Næste skridt

I gang

• Energireduktionsprojekter

• Dialog med leverandører

• Fortsætte kommunikation

• Solenergi (etik!?!)

På længere sigt

• Beregning af CO2-udledning per leverance/produkt

• CO2 som ”ny valuta” på fakturaen

• CO2-neutral
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Klimaklar voksede på os…..
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Strategiske fokusområder
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Jan Michael Jensen
Projektleder

janmjensen@unitechnology.dk
4015 1203

Uni-Technology A/S
Pottemagervej 2

7100 Vejle

www.unitechnology.dk

Tak for jeres tid

Q & A
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